
Kursdag ekonomi & lönsamhet

Torsdag 30 mars 2023 (09:00-10:30)
• Ekonomi – ekonomiska begrepp. Kalkylering, praktisk 

företagsekonomi, hur bygga helhetsprodukt / paket (själv 
eller med andra)?

• Ekonomi – budgetering och efterkalkyl.

• Praktisk prissättning. Vilket pris sätter vi på våra produkter.









Min bakgrund















Balansräkning

Sammanställning som visar ett 
företags tillgångar, skulder och 
eget kapital vid en viss 
tidpunkt. Dvs vilka resurser 
företaget har och hur de 
finansierats (lån, EK?)



Budget

Förhandsberäkning av intäkter/kostnader 
eller utbetalningar /inbetalningar för en 
viss tidsperiod vanligen ett år. I många 
företag börjar man med delbudgetar (för 
försäljning, inköp, produktion etc). Man 
kan också göra budgetar för speciella 
syften som då framgår av namnet. T ex 
likviditetsbudget, resultatbudget, 
investeringsbudget etc.



Utfall (efterkalkyl)

Beräkning i efterhand av kostnaderna för 
en produkt (eller annat) och då med det 
verkliga utfallet (tidsåtgång, 
materialåtgång mm) som underlag



Rörliga kostnader

Kostnader som är direkt beroende av 
verksamhetens omfattning, t ex ackordslön, 
material, underhåll av maskiner och fordon. 
Vid kalkylering skiljer man på direkta 
(självkostnader) och indirekta (gemensamma) 
kostnader. 



Fasta kostnader

Kostnader som är oberoende 
av hur mycket eller hur litet 
som tillverkas, t ex hyra för 
lokaler, kontorskostnader, 
försäkringar, 
arbetskraftskostnader etc



Likviditet

Företagets betalningsberedskap 
på kort sikt: förmågan att skaffa 
fram pengar och klara löpande 
betalningar



Lönsamhetskalkyl

En beräkning av lönsamheten 
på en viss produkt eller 
verksamhet. 
Lönsamhetskalkyler kan göras 
på olika sätt ofta används 
mallar anpassade till 
branschen i fråga



Täckningsbidrag (TB)

Intäkter – kostnader.
Ska täcka fasta kostnader 
(telefoni, data mm)



Täckningsgrad (TG)

Intäkter – kostnader i % procent.
Bör ligga på minimum 20% i 
resebranschen.

Ju högre täckningsgrad, ju mer 
pengar kommer ni tjäna!













4 h tur med hundspann.

Du kör ditt eget hundspann, upplev de 

ylande hundarna och sedan tystnaden när 

färden tar sin början.

Lunch vid vildmarkscamp ingår.

Dagligen: kl. 11:15-15:15. 

HUNDSPANN ICEHOTEL



Dagsturer med hundspann

Följ med på ett 4 h äventyr utöver det 

vanliga. Det krävs inga speciella 

förkunskaper för att delta, passar lika bra för 

hela familjen.

Vildmarkslunch serveras under turen.

HUNDSPANN ÅRE



4 h tur med hundspann.

Du kör ditt eget hundspann, upplev de 

ylande hundarna och sedan tystnaden när 

färden tar sin början.

Lunch vid vildmarkscamp ingår.

Dagligen: kl. 11:15-15:15. 
. 

HUNDSPANN ICEHOTEL



HUNDSPANN ÅRE

Dagsturer med hundspann

Följ med på ett 4 h äventyr utöver det 

vanliga. Det krävs inga speciella 

förkunskaper för att delta, passar lika bra för 

hela familjen.

Vildmarkslunch serveras under turen.





PRIVATPERSONER:

Offroad intro: 595 kronor per person.
Introduktion i Jeep körning där ni får köra 3 st olika hinder samt ett 

par branta backar. Passar den som önskar en kort introduktion i 

terrängkörning. 30 min körning.

Great adventure 795 kronor per person.
Helhets upplevelse där ni kör 4 st hinder och hela banan och dess 

backar. Passar den som vill ha en större upplevelse och djupare insikt 

i terrängkörning. Beroende på väder och antal deltagare tar 

aktiviteten 1 h 15 min – 2 h.



PRIVATPERSONER:

Offroad intro: 595 kronor per person.
Hur många procent av mina kunder köper Offroad Intro?

Great adventure 795 kronor per person.
Hur många procent av mina kunder köper Great Adventure?



PRIVATPERSONER:

Offroad intro & Great adventure

Totalt ca 2000 st förare 2019.



PRIVATPERSONER:

Offroad intro:

1 %

Great adventure

99 %



BILLIG

MELLAN

DYR



Kostnadsbaserad prissättning. 

Kostnaderna för att tillverka 

produkten eller tillhandahålla 

tjänsten bestämmer priset. 

En vanlig prissättningsmodell.

PRISSÄTTNINGSMODELLER



Marknadsbaserad prissättning. 

Du lägger priset i linje med 

konkurrenterna. 

PRISSÄTTNINGSMODELLER



Kundbaserad prissättning. 

Du anpassar priset till vad dina 

kunder vill och kan betala, 

vilket kan variera mellan olika 

kunder. 

PRISSÄTTNINGSMODELLER



• Ex: Priset på en flyg- eller tågresa kostar olika mycket 
fast det är samma leverans. 

• Segmenterad prissättning kan företaget optimera sin 
leverans och få maximal intäkt. 

• Vissa kunder, tex de som reser i tjänsten, är beredda 
att betala mer för att få bättre service, flexiblare 
avresa, möjlighet till ombokning osv

• Andra har inte de behoven och kan då köpa en 
billigare biljett tack vare att de bokar tidigt, 

Dynamisk prissättning. 

PRISSÄTTNINGSMODELLER








